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PREAMBULO

1. LA CUESTION TERMINOLOGICA

Un primer problema que se plantea al tratar de la Convencién de Viena es
el encontrar una abreviatura adecuada. Las abreviaturas diferentes seguin los
idiomas no ofrecen un especial obstaculo para la internacionalidad que la
Convencion predica, pero pueden facilitar la identificacion de los textos doctrinales
y jurisprudenciales en los indices de revistas extranjeras.

Diversos acronimos han tenido éxito entre la doctrina a la hora de referirse
a la Convencion de Viena:

- en la doctrina y jurisprudencia anglosajonas se ha impuesto CISG, acrénimo de
Convention on International Sale of Goods.

- en la jurisprudencia francesa predomina CVIM, por Convention sur le Vente
Internationale de Marchandises. En italiano se ha seguido la misma abreviatura,
aunque autores como Franco Ferrari han optado por el acronimo inglés.

- en Alemania han aparecido acronimos de lo mas diversos: WKR (Wiener
Kaufrecht), UNKR (UN-Kaufrecht), KU, (Kauf Ubereikommen), etc. No obstante,
parece imponerse el acronimo inglés (CISG), tanto en los indices de las revistas
juridicas, como en la doctrina!, asi como en algunas sentencias®. Si bien la
jurisprudencia alemana® parece usar indistintamente el de CISG y el de UN-

Kaufrecht.

! Sobre la justificacién o no de adoptar un acrénimo extranjero, FLESSNER / KADNER. "CISG?",
en Zeitschrift fir europaisches Privatrecht, 1995, p.347-350.

2 Bundesgerichthof, 3 de abril de 1996. Neue Juristische Wochenschrift, 1996, p. 2364-2367.
%Ver la sentencia de Oberlandesgericht Frankfurt de 20 de abril de 1994.




En Espafia no se ha adoptado un criterio uniforme. CV ha sido la empleada
por Alcover Garau® asi como por la obra dirigida por Luis Diez Picazo®. Otros
autores® han empleado la correcta, pero compleja, CNUCIM (Convencién de las
Naciones Unidas sobre Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias).
No obstante, la Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil
Internacional que se cita como UNCITRAL, asi como por el acrénimo espafiol
(CNUDMI), utiliza el acrénimo CCIM (convencion sobre compraventa internacional
de mercaderias) en la version espafola de su repertorio de resumenes de
jurisprudencia.

En esta Memoria se utilizara el acronimo CCIM adoptado por la Comisién

de las Naciones Unidas para la Unificacién del Derecho Mercantil Internacional.

2. JUSTIFICACION DE LA EXPOSICION

Este estudio sobre el significado y los efectos del incumplimiento esencial
de las obligaciones de las partes, de acuerdo con la CCIM, comienza con una
breve referencia histdrica sobre la situacion de la regulacion del comercio
internacional y la necesidad de su progresiva armonizacion e incluso su
unificacion. Fruto de esa tendencia es la CCIM objeto de estudio, por lo que en el
Capitulo Primero analizamos brevemente su historia, incidiendo en el estado

actual de ratificaciones, cada vez mayor y diverso, asi como descubrimos el

* ALCOVER GARAU, Guillermo. La transmision del riesgo en la compraventa mercantil: Derecho

espafiol e internacional. Madrid. Civitas. 1991.

® DIEZ-PICAZO y PONCE de LEON, Luis ed. La compraventa internacional de mercaderias.

Comentario de la Convencién de Viena.. Madrid. Civitas. 1998.

® PERALES VISCASILLAS, Maria del Pilar. "Una aproximacion al articulo 7 de la Convencién de
Viena de 1980 sobre la compraventa internacional de mercaderias”, en Cuadernos de Derecho y
Comercio, 16, abril de 1995, p.55-88.



proceso de adhesion por parte de Espafia, que transcurrid sin voz discrepante
alguna.

Una vez situados en el contexto histérico, no podemos adentrarnos en el
analisis del incumplimiento esencial sin examinar el articulo 7 de la CCIM, puesto
que de él se deduce una hermenéutica especifica, propia de una Convencion que
pretende una unificacion de normas sustantivas en la que se integren paises de
familias juridicas dispares, y con sus propios métodos interpretativos. Asi, en el
Capitulo Segundo se evaltan los métodos interpretativos aceptables y se realiza
una propuesta metodoldgica que tenga en cuenta el peso de cada uno de ellos. Se
incide especialmente en el método transnacional, que se concreta en la
jurisprudencia internacional a la que la CCIM ha dado lugar. Después de 13 afios
de vigencia de la CCIM, y tras 10 afios desde su entrada en vigor en Espafia, se
ha acumulado una vasta jurisprudencia de carécter internacional’, que debe ser
tenida en cuenta a la hora de interpretar e integrar sus preceptos. Precisamente
esta caracteristica de internacionalidad, junto con la de uniformidad en la
interpretacion de un texto idéntico es lo que da un especial interés a la CCIM. La
dificultad de una interpretacién uniforme por parte de tribunales tan distantes como
los chinos, los espafioles o los neozelandeses, hace que en ciertos casos el
objetivo de la unificacién no esté plenamente conseguido®.

En el Capitulo Tercero se estudia la integracién de las lagunas normativas
de la CCIM, cuestidbn necesaria para la integracion de las existentes en los

articulos referentes al incumplimiento esencial. En principio la integracion de sus

" El Profesor Michael R. Will ha recopilado la mayor parte de ellas. WILL, Michael R., The
International Sales Law under CISG. The First 555 Decisions. Genéve. 1998. También WILL,
Michael R. Twenty Years of International Sales Law Under CISG. International Bibliography and

Case Law Digest. Deventer, 2000.

® Un interesante estudio comparativo de la jurisprudencia internacional sobre lo que se considera
“plazo razonable”, en ANDERSEN, Camilla Baasch. “Reasonable Time in Article 39(1) of the CISG-
Is Article 39(2) Truly a Uniform Provision?”, en
http://www.cisg.law.pace.edu/CISG/biblio/andersen/html




lagunas intra legem, con especial detenimiento en las cuestiones planteadas en la
practica sobre el ambito personal, material y territorial de la CCIM, asi como sobre
las cuestiones excluidas. Para después analizar la integracién de sus lagunas
praeter legem mediante los principios generales de la CCIM, que se enumeran, y
en su defecto, la remision a las normas de Derecho Internacional Privado.

Una vez definido el marco en el que debe realizarse la interpretacion e
integracion de los articulos de la Convencion, en la Capitulo Cuarto, iniciamos el
estudio del articulo 25, definidor del incumplimiento esencial, partiendo de un
analisis histérico de amplia perspectiva, del que extraeremos las principales
herramientas interpretativas utilizadas en los siguientes capitulos.

En el Capitulo Quinto analizamos pormenorizadamente la primera parte del
concepto de incumplimiento esencial recogido en el articulo 25 de la CCIM. Pero
definir el concepto legal de perjuicio sustancial, tendremos en cuenta la autonomia
de las partes para modificarlo, lo que nos llevara al andlisis de la interpretacion e
integracion de la voluntad de las partes manifestada en el contrato.

En el Capitulo Sexto nos centramos en la segunda parte del articulo 25, en
la que se recoge el test de previsibilidad de la esencialidad del incumplimiento y
que es esencial para determinar el momento en el que la posicion de las partes
gueda definitivamente establecida.

Finalmente, los Capitulos Séptimo, Octavo y Noveno se dedican al analisis
de la influencia de conceptos intimamente relacionados con el incumplimiento
esencial como el derecho de subsanacion, el incumplimiento parcial y el

incumplimiento previsible.



CAPITULO PRIMERO. IMPORTANCIA DE LA
REGULACION INTERNACIONAL DEL CONTRATO
DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE
MERCADERIAS Y SU EVOLUCION HISTORICA

1. PLAN DE LA EXPOSICION

Este Capitulo esta dedicado al estudio del contexto historico en el que se
encuadra la CCIM, que aparece no como mero experimento de unificacion
normativa mundial, sino como instrumento valido y eficaz, aunque con importantes
salvedades, en la regulacion de un comercio internacional que ha observado un
crecimiento sin parangon a partir de la Segunda Guerra Mundial, y en especial, a
partir de la década de los ochenta.

El estudio trata en primer lugar en una breve referencia a los diferentes
métodos de regulacion del intercambio internacional de bienes corporales.
Seguidamente recorre las diferentes etapas que anteceden a la CCIM, incluyendo
el proceso de adhesion a la misma por parte de Espafa. Finalmente afiade un
apartado en el que se vislumbran las posibles futuras incorporaciones, algunas de
las cuales se han hecho realidad recientemente, como es el caso de Islandia, o

estan a punto de serlo, como Colombia.




2. LA ARMONIZACION DEL DERECHO DE COMPRAVENTA
INTERNACIONAL.

2.1. LA ARMONIZACION DEL DERECHO MERCANTIL INTERNACIONAL

La armonizacion del derecho mercantil parte de la premisa de que es buena
tal unificacion para el desarrollo de la economia mundial. Aunque no todos estén
de acuerdo con estas premisa, y puedan existir discrepancias por razones
politicas, de soberania nacional®, la creacién del Nuevo Orden Econémico Mundial
en el seno de las Naciones Unidas, y la tendencia unificadora del Derecho
Mercantil Internacional, fue respaldada tanto por los paises desarrollados, como
por los paises en vias de desarrollo y por los regimenes socialistas.

La globalizacién del comercio es fruto de la cultura de entreguerras, y en
especial de las tendencias politicas de masificacion econdmica dirigidas en
Estados Unidos a partir del New Deal. No es fruto de la casualidad que esta
tendencia unificadora iniciada por UNIDROIT al amparo de la Sociedad de
Naciones, coincidiera con la codificacion del derecho mercantil estadounidense, el
Uniform Commercial Code'®, impulsado por Karl L. Lewellyn.

La unificacion es fruto del incremento del comercio internacional derivado
de la masificacion de la produccién producida por las economias de escala y

necesitada de mercados exteriores, accesibles gracias a las mejoras técnicas de

° Es interesante la discusién sobre el tema mantenida entre David y Boodman. HONKA, Hannu. "
Harmonization Of Contract Law Through International Trade: A Nordic Perspective". Tulane
European and Civil Law Forum. Vol. 11, 1996. Tulane Law School). p. 180-181.

19 E| problema de esta visién pragmatica de la unificacién desarrollada por la escuela del realismo
legal es la falta de idealismo, la ausencia de pensamientos morales. HONKA, Hannu. "
Harmonization Of Contract Law Through International Trade: A Nordic Perspective”. Tulane
European and Civil Law Forum. Vol. 11, 1996. Tulane Law School). p. 158.



los transportes y las comunicaciones. Con la actual globalizacion, el comercio
internacional deja de ser exclusivo de los grandes operadores especializados,
para convertirse en algo cotidiano, accesible a medianas y pequefias empresas™'.
Tanto en uno como en otro caso, es necesario un nuevo ordenamiento juridico
que dé seguridad a las transacciones, especialmente complejas, ya que una
compraventa internacional lleva aparejados uno o varios contratos de transporte,
de seguro, de agencia, contratos bancarios especiales, relaciones con las
Administraciones, etc'?. Todo ello ha llevado a buscar un ordenamiento universal
de estas operaciones, independiente de los paises entre los que tengan lugar las
mismas. No es una novedad historica. Ya en la Edad Media el nacimiento de la lex
mercatoria en Europa obedece a motivos similares. No obstante, el fendmeno de
la globalizacion ayudado por los medios técnicos que permiten un comercio
electrénico transfronterizo, ha generado urgencia en la busqueda de la unificacion
juridica internacional. Esta se da en materias como la insolvencia transfronteriza,

el comercio electronico, los pagos internacionales, etc.; y se produce a diversos

' En realidad no todas las transacciones internacionales se basan en contratos de compraventa.
Existen dos formas de actuar en mercados exteriores: una es la realizada mediante ventas directas
a importadores, la otra la creacidn de una organizacién en el pais de destino actuando por medio
de filiales, agentes y distribuidores. La primera modalidad es propia de empresas en las que el
comercio exterior es secundario frente al nacional, asi como los supuestos en los que las
conexiones con el exterior no son lo suficientemente intensas como para garantizar una
representacion permanente en el pais de destino. La segunda modalidad es mas propia de
compaiiias de dimensiones mediana o grande en las que el elemento exportador es importante.
SCHMITTHOFF, Clive M. Schmitthoff's Export Trade. The Law & Practice on International Trade.
London. 1990. p. 3. El hecho de que la modalidad de exportacion directa sea mas propia de
empresas de pequefias y medianas dimensiones se confirma en la jurisprudencia de la CCIM, pero
ello no resta importancia a la figura, en especial, a partir del desarrollo de internet y del comercio

electrénico, que facilitan el acceso de empresas de pequefio tamafio a mercados exteriores.

2 ALCOVER GARAU, Guillermo. La transmision del riesgo en la compraventa mercantil: Derecho

espariol e internacional. Madrid. Civitas. 1991, p.42.



niveles: por sectores econémicos, por regiones econdémicas, o0 en el ambito

mundial®3.

2.2. PROBLEMAS DE LA ARMONIZACION

Son diversas las razones que dificultan la armonizacion y posterior
unificacion del derecho, y en especial del derecho mercantil.

En primer lugar la diversidad de sistemas legislativos. Si existen diferencias
entre el sistema pandectistico aleman y el positivismo francés, mucho mayor es si
se compara con el derecho anglosajon, y tanto mas la existente con las escuelas
juridicas islamicas. Curiosamente, los ordenamientos del Extremo Oriente ofrecen
menores dificultades: en China se ha recibido la CCIM dentro del ordenamiento
interno™®, y Japén recibi6 el derecho francés con influencias germanicas y
tradicionales™. El problema es doble: por una parte cada ordenamiento juridico ha
desarrollado  conceptos especificos dificilmente trasladables a otros
ordenamientos®®, por otra parte todo jurista tendera a creer que su sistema juridico

ofrece soluciones mas justas’’, en gran parte por desconocimiento de los sistemas

¥ BURMAN, Harold. "Building of the CISG: International Commercial Law Developments and
Trends for the 2000's", en The Journal of Law and Commerce, 1998, Vol.17, p.355-364.

* SHEN, Jianming. "The Remedy of Requiring Performance Under the CISG and the Relevance of
Domestic Rules”, en Arizona Journal of International and Comparative Law, Vol.13, No.2, 1996,
p.255-306.

* KAGAYAMA, Shigeru. "A Comparative Study of the Japanese Civil Code and CISG”, en
http://www. law.osaka-u.ac.jp/-kagayama/Expert/Civ-CISG/CivCISG.html|

'® Un ejemplo es el concepto de entrega, diferente al del francés “delivrance” y al de “handing over”

del derecho anglosajon.

o SCHLECHTRIEM, Peter. Uniform Sales Law, The UN Convention on contracts for the

Internacional Sales of Goods, (referente a la preparacién de la Convencion).
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juridicos foraneos, con lo que conseguir una solucion integradora se convierte en
una labor ardua.

En segundo lugar, razones econémicas hacen que los paises con mayor
potencial intenten imponer sus ordenamientos, que normalmente les seran mas
favorables. La UNCITRAL entendi6 el problema e intent6 solventarlo incorporando
a la Comision representantes de paises pertenecientes a paises en vias de
desarrollo, dandoles un protagonismo equivalente a los representantes de los
paises desarrollados.

En tercer lugar, razones politicas, como las que pueden plantear la
existencia de paises de economia socialista frente a otros de economia de
mercado. El cumplimiento de los objetivos previstos en los planes es determinante
en la validez de los contratos celebrados con empresas de paises con economia
planificada®®.

Finalmente existen también razones de tipo religioso, como la reticencia de

los paises arabes en reconocer un derecho a los intereses™.

'8 Se trata de un factor importantisimo en el comercio con los paises de economia socialista, en los
que un contrato que desde el punto de vista del derecho occidental seria perfecto y vinculante,
pero que por causas sobrevenidas o no, llevara a una desviacion sobre lo planificado, podria ser
anulado. ZELLER, Bruno. “CISG and China - Theory and Practice-", conferencia dada el 11 de

junio de 1999 en la Universidad de Ginebra.

1 En algunos paises arabes se admite que las personas juridicas puedan cobrar intereses,
siempre que no supongan un enriquecimiento injusto. BALZ, Kilian. “Die “Islamisierung” des Rechts
in Agypten und Libyen: Islamische Rechtsetzung im Nationalstaat”, en Rabels Zeitschrift, Vol.62,
1998, p.437-463.
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2.3. METODOS DE ARMONIZACION

Frente a estos problemas existen varios métodos de armonizacion: a través
de una ley uniforme directa o indirectamente aplicable, a través de términos
contractuales estandar, en virtud de costumbres internacionales y mediante la
concrecion de unos principios legales internacionales realizada por la
jurisprudencia y la doctrina internacional.

Las leyes uniformes se elaboran en Convenciones internacionales. No
consiguen necesariamente la unificacién, puesto que aunque parten de
consensos, muchas veces el desarrollo de la materia que regulan obliga a
reformas de las mismas no necesariamente compartidas por los paises
originariamente partes. Un ejemplo es el transporte maritimo internacional,
regulado por las Reglas de Hamburgo y por las Reglas de La Haya-Visby. No
obstante si puede hablarse de Convenciones exitosas en su fin unificador. A nivel
regional, la Unién Europea, que partiendo del Tratado de Roma ha logrado el
desarrollo de un cuerpo legislativo unitario. A nivel mundial, la CCIM, que en
materia de compraventa internacional se ha convertido en ley uniforme de la
misma en 59 paises siempre teniendo en cuenta la necesidad de interpretacion
internacional en su aplicacion, y la existencia de lagunas en su regulacion asi
como posibles conflictos de ley en su texto o en su interpretacion, a los que se
deben dar soluciones "internacionales".

La unificacion a través de costumbres internacionales y términos
contractuales estandar no se da en todo caso. Si son individuales no crean efecto
armonizador, salvo que de ellos nazca una disputa que pueda generar reglas para
la interpretacion de situaciones contractuales del mismo tipo. Los que si crean
efecto unificador son los términos contractuales generalmente utilizados como
estandar, normalmente fruto de los usos mercantiles internacionalmente
reconocidos, y muchas veces recogidos por instituciones internacionales como la

Camara de Comercio Internacional, ejemplos son los INCOTERMS®, o los

% camara de Comercio Internacional, Incoterms 1990, ICC Publishing S. A., Paris, 1990. n ° 460.

También Incoterms 2000. Comité espafiol de la CCl, Barcelona, 2000., n © 560.
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Uniform Customs and Practice for Documentary Credits. Esta unificacién a través
de usos, o a través de condiciones generales se produce con mayor frecuencia
por ramas o productos, creados por asociaciones de productores, en especial en
el campo de los productos agricolas y el de las materias primas, o creados por
empresas 0 grupos de empresas, habitual en el sector de los productos
industriales?’. Otros supuestos son las condiciones generales de venta por tipo de
productos elaboradas por la Comision Econdémica para Europa, asi como las
condiciones generales elaboradas por UNCITRAL de venta y contratos tipo?.

Los principios legales internacionales son las principales fuentes de
solucion de conflictos y lagunas legales y contractuales de caracter internacional.
Configuran la denominada lex mercatoria. Son principios generales que sirven
para integrar las lagunas y conflictos de leyes de caracter internacional. Hasta
hace poco la tendencia era la de considerar invalidas las clausulas contractuales
gue hicieran referencia a una lex mercatoria anacional. Actualmente la tendencia
es su admisibilidad, es mas, el Tribunal de Arbitraje de la Camara de Comercio
Internacional, los aplica directamente aunque el contrato no haga referencia
alguna a los mismos?, sobre todo a partir de la plasmacién de algunos de esos
principios en textos como los Principios UNIDROIT sobre Contratos Comerciales
Internacionales de 1994, o los Principios de derecho de contratacion europea,
cuya ultima redaccién es de 1997.

La clave del éxito de estos métodos de armonizacion, es la uniformidad de

criterios en las decisiones de los tribunales y en los laudos arbitrales. El problema

21 ALCOVER GARAU, Guillermo. La transmisién del riesgo en la compraventa mercantil: Derecho

espafiol e internacional. Madrid. Civitas. 1991, p.47-48.

2 Informe del Secretario General de las Naciones Unidas, Asamblea General. A/CN.9/98, 6 de
febrero de 1975.

23 Caso n © 8128 de 1995 de la Corte de Arbitraje de la Camara de Comercio Internacional. Journal
de Droit International 1996, 1024-1028.
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radica en como conseguirlo. En el &mbito regional el problema parece resuelto en
la Uniébn Europea a través de la creacion del Tribunal de Justicia. Pero esta
solucion es dificil a nivel mundial. Esta claro que es necesario el conocimiento de
las decisiones de los tribunales de otros paises si se quiere conseguir un minimo
de armonizacion de las mismas, y evitar el que los jueces sigan sus propias
tradiciones juridicas o adopten decisiones en directa contradiccion con la de otros
paises. Soluciones como la adoptada por UNCITRAL pueden ser validas para
minimizar el problema. UNCITRAL ha creado un servicio de informacion de
resimenes de las decisiones judiciales y arbitrales referentes a sus Tratados,
Case Law On Uncitral Texts (CLOUT), que publicado en los seis idiomas oficiales
de la ONU, permite la rapida localizacion de sentencias de todo el mundo,
referentes a temas de esas Convenciones. El problema reside en que solamente
son resumenes, lo que puede inducir a conclusiones erréneas, y no garantiza la
armonizacion de las decisiones. Un sistema similar en el ambito regional es el de
los Nordic Maritime Cases, que desde 1900 publica in toto los casos sobre
derecho maritimo resueltos por los Organos jurisdiccionales de los paises
nordicos.

Las guias legales y doctrina legal®® pueden ser (tiles en este proceso
armonizador, siempre que proporcionen una metodologia transnacional y
transtemporal de estudio del derecho. Este estudio es el que permite la verdadera
armonizacion al indicar los problemas que realmente son esenciales en comercio
internacional, analizar las diversas soluciones dadas en distintos ordenamientos

internos, y proponer soluciones®. Lo que es importante no es la nacionalidad del

2 HONKA, Hannu. " Harmonzation Of Contract Law Through International Trade: A Nordic

Perspective". Tulane European and Civil Law Forum. Vol. 11, 1996. Tulane Law School). p. 111-
184.

%% La solucién no debe buscarse tanto en el modo cémo se razonan las cuestiones concretas que
se presentan en los tribunales pertenecientes a paises con ordenamientos diversos, que pueden
basarse en principios juridicos no trasladables a otros ordenamientos, sino que se debe atender al
casuismo de la practica judicial. En este sentido DE CASTRO Y BRAVO, Federico. El negocio
juridico. Madrid, 1985. p. 24.
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gue propone la solucién sino si esta es adecuada. En caso de soluciones distintas
conviene confrontarlas, pero aunque la solucion sea comun, recogida en una ley
uniforme, ello no debe limitar a la doctrina a interpretar la solucién legislada, sino
gue se debe mantener la discusién para que la solucion positivizada no dure mas
de lo debido®. El riesgo de la divergencia de las soluciones de los tribunales sélo
puede solucionarse con el estudio transnacional de los problemas. Uno de los
ejemplos de la importancia de este estudio doctrinal transnacional es
precisamente la unificacion de la compraventa mercantil internacional, que tiene
su germen en el estudio de derecho comparado desarrollado por Ernst Rabel

desde 1928 en el Instituto Kaiser-Wilhelm de Derecho Privado Internacional.

2.4. LA CCIM COMO METODO DE ARMONIZACION

Para que la unificacion mediante una Convencion internacional sea posible,
es necesaria una solucién que retna dos requisitos: que sea consensuada entre
todos los paises y operadores mercantiles interesados y que ofrezca soluciones
practicas, o sea, que ofrezca una seguridad juridica suficiente como para potenciar
el comercio internacional y solucionar los conflictos que de €l surjan.

La CCIM cumple con ambos requisitos, aunque no en su totalidad. Fue fruto
de un amplio consenso entre paises de muy distintos ambitos juridicos, aunque en
ciertos temas esenciales (como los intereses o el cumplimiento especifico) soélo
fuera posible encontrar una solucion de compromiso. Esto se explica porque el
objetivo de los Estados era la consecucion de un marco legal uniforme para todas
las compraventas internacionales, de tal forma que se viera favorecido el comercio

internacional, al permitir que los comerciantes pudieran tener mas contactos en

* GORDLEY, James. "Comparative Legal Research : Its Function in the Development of

Harmonized Law". The American Journal of Comparative Law. Vol. XLIII, 1995, n ° 4, p. 555 - 567.
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mas paises al conocer cuales las normas rectoras de sus relaciones, de tal forma
gue se favoreciera la competencia y la competitividad entre ellos.

Por este motivo se dot6 a la ley uniforme de un amplio contenido sustantivo,
huyendo de las remisiones a las normas de conflicto de las legislaciones
nacionales (aunque al final claudique en parte?’). Existia la intencién de que la
vida comercial tuviera un desarrollo ordenado y seguro, lo que implicaba el
conocimiento de la ley aplicable a la transaccion.

La CCIM cumple en parte con esta premisa por su marco internacional y por
contener reglas uniformes lo mas neutras posibles, menos identificadas con los
principios utilizados por los sistemas juridicos de los paises occidentales?®, lo que
permite su aceptacion por los paises en vias de desarrollo, cuyo volumen de
intercambio es creciente en la economia mundial.

No obstante, la busqueda del consenso, deriva inevitablemente en la critica
mas importante a la CCIM: la fragmentariedad de su regulacién®. Para llegar a
una Convencion generalmente aceptable, es evidente tuvieron que dejarse ciertos
tipos de compraventa y determinadas instituciones a la mano de los derechos
nacionales. Se han quedado fuera del &mbito del Convenio las compraventas de
seguros, acciones, instrumentos negociables, dinero, naves y aeronaves. Se
excluyen expresamente de la convencion la validez del contrato, los efectos del

contrato sobre la propiedad de los bienes, la responsabilidad del vendedor por la

" El articulo 7 de la CCIM acude a las reglas de derecho internacional privado en los supuestos en

que la propia convencion ni los principios generales de ella derivada ofrezcan solucién.

% SAMSON, Claude.” Exportation de biens et de services: La convention des nations unies sur la
vente interationale de marchandises". en Conférence Meredith Lectures 1993. Les transactions
transfrontalieres de marchandises. Faculté de droit, Université McGill. Cowansville, Québec. 1994.
p.33.

% BONELL, M. J., "Introduction: History of the Convention. Meaning and purpose of the
Convention. Problems concerning the Convention.”, in BIANCA, C. M.; BONELL, M. J. (eds.), Y
OTROS. Commentary on the international Sales Law. The 1980 Vienna Sales Convention., Milano,
1987., p. 10.
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muerte o los dafios personales que causen los bienes vendidos al comprador o a
terceros. No se resuelven problemas reales como los que surgen cuando la
conclusion del contrato se realiza por medio de agente, el impacto que la
normativa de comercio exterior o de control de cambios de un Estado puede tener
sobre la perfeccion del contrato o sobre la eficacia del mismo, o las consecuencias
de la utilizacion por una o por ambas partes de formas estandar de oferta y
aceptacion®.

No obstante, la CCIM consigue en parte la uniformidad del marco juridico
de la compraventa internacional. La existencia de un uUnico texto reduce la
remisién a las normas de derecho internacional privado®, evita el forum shopping
y la posibilidad de que un juez tenga que aplicar un derecho extranjero*2.

Por otra parte, la uniformidad en aspectos no regulados por la CCIM se
puede conseguir por medio de otros Convenios como el Convenio de las Naciones
Unidas sobre el periodo de prescripcion en la compraventa internacional de
mercaderias celebrado en Nueva York el 14 de junio de 1974 o el Convenio de
Ginebra sobre el contrato de Agencia en la compraventa internacional de
mercaderias de 1983.

El pragmatismo de la CCIM es relativo: por una parte logra una unificacion

parcial del derecho de compraventa internacional, permite la accesibilidad a los

% BONELL, M. J., "Introduction: History of the Convention ., Milano, 1987., p. 15.

% | a eliminacion de las normas de derecho internacional privado no es absoluta. En ocasiones es
el mismo Convenio el que llama a las normas de conflicto para solucionar determinados problemas
que plantean soluciones muy diferentes en derecho comparado. Esta llamada aparece explicita en
ocasiones (articulo 7, 12 y 28), e implicita en otras, mediante la creacién de una norma general e
inmediatamente una excepcion tan amplia que no llega a resolver el problema (articulos 16, 39, 43,
44 y 68). A veces esta llamada se deriva de la ambigiiedad de la redaccién del articulo (articulos
25y 79).

% MAGNUS, Ulrich. "Wiener UN-Kaufrecht (CISG)” en STAUDINGERS, J. von. Kommentar zum

Birgerlicher Gesetzbuch mit Einfuhrungsgesetz und Nebengesetz. Dreizehnte Bearbeitung, Sellier-
de Gruyter, Berlin, 1994, p.4.
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fundamentos de la ley uniforme en el idioma propio, elimina conceptos complejos
como el de “entrega” o el de “fuerza mayor”, y simplifica el sistema de acciones;
por otra, separa la regulacion de la compraventa interna de la de la internacional,
no regula los intercambios de servicios, y mantiene el concepto tradicional de
contraposicion entre oferta y aceptacion en la formacion del contrato, criterio poco
adecuado en la compraventa internacional, ya que, en realidad, la practica
comercial internacional obedece a prolongadas negociaciones, con mdultiples
intercambios de comunicaciones.

Si bien con la CCIM se ha conseguido la redaccion de un texto Unico en el
campo de la compraventa internacional, existe un triple riesgo que pueden hacerla
inservible para la consecucion de la uniformidad: la falta de identificacion de los
comerciantes con esta norma; la petrificacion, es decir, que la evolucion del
comercio internacional haga obsoletas las soluciones que ofrece; y la
interpretacion divergente de sus articulos por los tribunales de los distintos paises.

Para evitar la falta de identificacion de los comerciantes, la UNCITRAL
permitid la participacibn de organizaciones como la Camara de Comercio
Internacional en los grupos de trabajo de UNCITRAL, asi como recogid
sugerencias de organizaciones de comercio sobre la posibilidad de recoger la
practica mercantil internacional en la regulacién de la compraventa®. En la
practica, aunque no es frecuente la exclusion de la aplicacion de las normas de la
CCIM, a pesar de que ella misma prevé la posibilidad de derogacion de todo o
parte de su contenido por la sola voluntad de las partes, la aplicacion de sus

preceptos parece coger por sorpresa a los comerciantes y a los juristas con ellos

% Un ejemplo es la invitacién del Secretario de la UNCITRAL a la Comisién Econdmica para
Europa a formular sugerencias sobre el tema de las condiciones generales de venta y contratos
tipo, o los estudios de la Organizacién de las Naciones Unidas para la Agricultura y al Alimentacion
sobre las condiciones generales mas utilizadas en la venta de productos agricolas. Las respuestas
de estos organismos constan en el Anexo Il del Documento A/CN.9/18, en Anuario de la Comision
de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional, Vol. I: 1968-1970. Nueva York,
1971, p.223-225.
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relacionados®*. La aplicacién subsidiaria en defecto de pacto en contrario es uno
de los elementos del éxito practico de la CCIM en un principio, ya que la reaccion
ante el conocimiento de dicha norma por los abogados suele ser la de rechazo,
precisamente por su desconocimiento®. No obstante, el progresivo estudio
doctrinal, los congresos, la difusion de las decisiones judiciales, y la ventajas
reales que se consiguen con una regulacion unificada permiten a los comerciantes
y a sus asesores tomar conciencia de esta regulacién y con ello, una progresiva
aceptacion. Tal aceptacion se da especialmente en las pequefias y medianas
empresas, como se observa de la mayoria de pleitos y sus cuantias, dado que una
regulaciéon uniforme contribuye a evitar que las empresas mas potentes les
impongan su propio derecho®.

Para hacer frente a la petrificacion la solucion es dificil, puesto que pasa por
una nueva Conferencia con todos los pasos previos de su preparacion:

elaboracion del Proyecto, su comunicacioén, la convocatoria de una nueva

% Ello se debe, la mayor parte de las veces al desconocimiento de la CCIM. Alli donde su
conocimiento es amplio, como en Alemania, con tradicion en materia de Ley Uniforme de
Compraventa, la exclusién de la CCIM no es frecuente; sin embargo, en paises como Estados
Unidos o Canada, la falta de tradicion en la aplicacién de normativas uniformes en materia de
compraventa genera la desconfianza de los abogados en una ley que se aparta de su tradicion
juridica. MOSES, Margaret L. "United Nations Convention on Contracts for the International Sale of
Goods", en New Jersey Lawyer, May/June 1992, p.36-39; TODGHAM, Cyndee B. "GPL Treatment
Ltd. v. Louisiana-Pacific Corporation: A Warning Call to Canadian Lawyers", en Canadian
International Lawyer, Vol.2 No.2, 1997, p. 90-94.

®Interesante explicaciéon de la falta de armonizacién de la interpretacién de la CCIM, de la
interpretacion de la CCIM con puntos de vista de derecho interno y del porqué no se aplica la CCIM
por los abogados, que optan por su exclusion en MURRAY, John E. "The Neglect of CISG: a
Workable Solution”, en The Journal of Law and Commerce, Vol.7, 1998, p.365-379.

% Con todo, el principio de autonomia de la voluntad recogido en la CCIM permite a las grandes
empresas excluir la aplicacién de la CCIM e imponer el ordenamiento juridico que les sea mas
conveniente, aunque para que ello ocurra deberdn excluir explicitamente en el contrato la

aplicacion de la CCIM.
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Conferencia, y, en especial, la consecuciébn de las mismas ratificaciones y
adhesiones.

Otro problema es el desconocimiento de la jurisprudencia y la doctrina
internacional por los jueces de los paises que son parte del Convenio lo que
puede llevar a sentencias contradictorias y a aplicaciones analdgicas al derecho
nacional que es precisamente lo que se trata de evitar. Puesto que lo que se
pretende conseguir es un cuerpo autbnomo de legislacion incluso después de su
incorporacion formal a los diferentes sistemas legales®’. Frente a la interpretacion
divergente existen dos soluciones cumulativas: la comunicacion de las diversas
decisiones a las Naciones Unidas para que a través de CLOUT sean conocidas (al
menos sus resuimenes), sin perjuicio de la difusién de las mismas via internet por
parte de diversas universidades e instituciones internacionales, y la necesidad de
que los tribunales sean conscientes de la necesidad de una interpretacion
universalista, tal como establece el articulo 7 de la CCIM. Sélo después de un
cierto nimero de afios se podra esperar un inicio de armonizacion de la
jurisprudencia de las Cortes Supremas y las arbitrales, guiadas por la voluntad de
aplicacion uniforme e internacional. Con ello se conseguird una mayor seguridad
juridica sobre la distribucién del riesgo y sobre expectativas de derechos, que
aclare posiciones en las negociaciones contractuales y favorezca avenencias en
litigios. La unificacion solo se podra realizar progresivamente, gracias a la amplia
discrecionalidad dada a los jueces por la CCIM, y mediante un sistema de
comunicacion internacional de las resoluciones sobre la materia. Se trata de una
unificacion progresiva de la interpretacion e integraciéon de los preceptos de la
CCIM, no exenta del riesgo de divergencia interpretativa en supuestos
especialmente conflictivos: "esta no es una marcha alegre sobre una ruta

luminosa".

$’BONELL, M. J., "Introduction: History of the Convention ., Milano, 1987., p. 18.
¥ NEUMAYER, Karl H. y MING, Catherine. La Convention de Vienne sur les contrats de vente

internationale de marchandises. Commentaire. Edité par Frangois Dessemontet. Centre du droit de

I'enterprise de I'Université de Laussanne. Laussanne, 1993. p. 31.
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En cuanto a su contenido, la Convencion versa sobre los contratos de
compraventa de caracter internacional. En la realidad del comercio la diferencia
entre comercio nacional e internacional no es clara. Esto hace necesario la
adopcion de un criterio de distinciéon. Este criterio es el que las partes contratantes
tengan establecimiento en distintos Estados®°. Se han excluido de la CCIM otras
posibles calificaciones de la internacionalidad de la compraventa, de tal forma que
no sera internacional el contrato realizado por una empresa con otra que tuviera
su sede en otro Estado pero actuara por medio de un agente que tuviera la sede
en el Estado de aquella; ni el contrato que se concertara entre dos partes con
sede en el mismo Estado, pero se refiriera a bienes que tuvieran que ser
importados o exportados. Por contra, si el contrato se concierta entre partes con
sede en paises distintos, pero se refiere a la compraventa de bienes que no vayan
a salir del pais, es internacional.

Esta discutible caracterizacion de la internacionalidad no puede dejar en
entredicho la importancia del Convenio, que ha conseguido la unificacién de un
contrato tan basico como el de compraventa®® en un ambito muy superior a los
Convenios regionales que en este aspecto se habian realizado.

La CCIM es importante por ofrecer un sistema innovador de derechos y
obligaciones mas acordes con la realidad comercial actual, y un sistema de
acciones basado en la esencialidad del incumplimiento y no en la importancia de
la obligacion incumplida, en el que ni el vendedor ni el comprador salen

favorecidos*, y en el que se favorece la solucién indemnizatoria, mas préactica y

¥BONELL, M. J., "Introduction: History of the Convention”. Milano, 1987, p. 8.

“ODer Kaufvertrag ist der zentrale Verstragstyp wohl jeder Rechtsordnung”. MAGNUS, Ulrich.
"Wiener UN-Kaufrecht (CISG) en STAUDINGERS, J. von. Kommentar zum Burgerlicher
Gesetzbuch mit Einfihrungsgesetz und Nebengesetz. Dreizehnte Bearbeitung, Sellier- de Gruyter,
Berlin, 1994, p.4.

“'Otra cosa parece derivarse de la interpretacion jurisprudencial, que perjudica con frecuencia los

intereses del comprador mediante la exigibilidad de notificaciones de disconformidad detalladas y

realizadas en periodos muy breves. Todo depende de lo que el Tribunal entienda como razonable.
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agil, frente a la restitutio in integrum, aungue sin abandonar totalmente esta*’. Con
todo, se le critica la falta de una solucion a la regulacién de la formacién del
contrato, que aungue mejora la de los derechos internos, sigue sin adaptarse a las
peculiaridades del trafico mercantil internacional.

La importancia préactica del estudio de la CCIM radica en el gran nimero de
paises que la han ratificado®, y el volumen de comercio que dichos paises
representaron en 1999: mas del 65% de las exportaciones y del 66% de las
importaciones de todo el mundo**. Tal importancia crece si la consideramos desde
el punto de vista del volumen del comercio exterior espafiol, ya que si en el
momento de iniciarse la tramitacién de la adhesion de Espafia a la CCIM el
porcentaje de comercio exterior afectado era de mas del 50%*, en fecha de
septiembre de 2000 suponia mas del 70% de las exportaciones y del 71% de las
importaciones*®.

Pero también podemos hablar de una importancia indirecta, ya que sirve de

modelo para la ley china de contratos econémicos con el extranjero*’, asi como

“’Para desarrollar las innovaciones respecto del Common Law y respecto del Civil Law: BONELL,

M. J., "Introduction: History of the Convention